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DOSSIER  CREATEUR ou REPRENEUR

A remplir par le Créateur ou Repreneur et à renvoyer à BOURGOGNE ANGELS
1. La SOCIETE :

Identification :

Type de société (SA, SAS, SaRL, SC, .)
Nom

Marque exploitée

Adresse

Date de Création

Activité
Effectif
Site Internet

PDG

DG

Actionnariat (Qui, %)
K Bis en Annexe

2. Les CREATEURS
Qui est (sont) les créateurs-repreneurs?

Expériences

Compétences (et lacunes)

Motivations

Visions Stratégique

Ambition

Partenaires, Conseils
Financements antérieurs
Est-il lauréat  REB, OSEO, Autre ?

CV(s) en Annexe.
3. PRODUITS (ou SERVICES)
Description 

Brevets – Enveloppes Soleau
Marques déposées

Domaines Internet déposés

Protections, territoire protégé.

4. ENVIRONNEMENT

Marché sur lequel la Société évolue :
· Régional, National ou International (quels pays ?)

· Domaine

· Caractéristiques de ce marché

· Perspectives d’évolution à CT et MT

Concurrents
· Nombre

· Taille

· Position sur le marché

· Position par rapport à la Société

Perspectives d’évolution du marché de la Société
5. POSITIONNEMENT de la SOCIETE

Par rapport au marché décrit ci-dessus. (Partie du marché, niche etc.)

Part de marché

Positionnement par rapport aux Concurrents

Positionnements produits

Avantages concurrentiels des produits et/ou service

6. ELEMENTS FINANCIERS SYNTHETIQUES (passés, présents ou avenir)
Compte de résultats
CA

MB (Valeur et %CA)

Résultat Exploitation (Valeur et %CA)

EBITDA (Valeur et %CA)

Résultat net (Valeur et %CA)

Bilan
Immobilisations

BFR (Valeur et %CA)

Fonds Propres (Capital et réserves)

Provision pour risques
Endettement Financier Net

Business Plan 3 à 5 ans résumé

Le BP détaillé est en Annexe

7. STRUCTURE de la SOCIETE

Historique
Organigramme Juridique

Organisation

Commerciale 
· Type de commercialisation : direct, Internet, distribution ?

· Force de vente : structure, force

Production
Production par la société

· Moyens de production

· Production déléguée

· Comment ?

· Où ?

· A qui ?
Recherche et Développement
Management
Système d’Information

Clients 
· Types de clients : grossistes, détaillants, directs, Internet, France, Etranger Etc.

Fournisseurs

· Types de fournisseurs : Industriels, sous-traitants, grossistes (grande taille, petite taille, France, Etranger)

Management :
· Forme du management (PDG, Directeurs, Cadres etc.)
Certifications :

· ISO 9.000, ISO 14.000, autres

8. PARTENARIATS de le SOCIETE
· Partenaires Commerciaux
· Partenaires Industriels

· Partenaires Recherche et Développement

9. STRATEGIE

· Commerciale

· Produits

· Partenariats Stratégiques
10. Le Rôle des BUSINESS ANGELS
· Place possible au Capital (Montant, part de capital)

· Apports possible et/ou nécessaires de la part des BA (complément, conseils, etc.)

En ANNEXE

· K bis de la Société

· CV du (des) Créateurs
· Les Comptes de Résultats et bilans

· Les éventuels documents juridiques importants.
· Business Plan détaillé.

Dossier à adresser par mail à :

Gérard PERRUSSON

BOURGOGNE ANGELS

e-mail : perrusson.gerard@wanadoo.fr
avec copie par mail à Philippe WINTER,

Président de l'Association BOURGOGNE ANGELS

e-mail : pwinter@bourgogneangels.org
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